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Vážení členové komunity, přátelé,

rok 2025 byl pro Patrioty MSK velmi silným. Naše komunita 
zase o něco vyrostla: Už je nás 160 firem. A co je pro mě 
ještě důležitější — rostli jsme nejen počtem, ale hlavně 
kvalitou vztahů, otevřeností a sdílením.

Když s vámi během roku mluvím na akcích, v kancelářích 
nebo jen tak, skládá se mi před očima pestrá mozaika 
podnikatelských příběhů. Většinu naší komunity tvoří malé
a střední firmy — srdcaři z různých oborů, kteří chtějí dál růst.
Už to dávno nejsou garážovky, ale dravé společnosti s chutí 
vzdělávat se a posouvat Moravskoslezský kraj.

Data nám ukazují, že 77 členů komunity loni vyrostlo o více 
než 10 procent. A co mě také těší: Jen 14 firem zaznamenalo 
vyšší než desetiprocentní pokles.

Výhled na rok 2026 je rovněž pozitivní. 86 členů komunity 
plánuje další růst o více než 10 procent.

Úvodní slovo

Optimismus nám tedy nechybí, přesto je na čem pracovat. 
Několik vět slýchávám čím dál tím častěji napříč firmami: 
„Chci růst, ale nezbláznit se z toho.“ „Nechci další klienty, ale 
firmu, která celá nestojí na mně.“ Nebo taky: „Potřebuju více 
času na rodinu.“

V novém roce se proto chceme zaměřit na témata, která 
nejvíce rozhodují o tom, jestli lidé a firmy vydrží dlouhodobě: 
Interní procesy a udržitelný růst.

Kromě akcí dále rozjíždíme obsah na Herohero, který nám 
pomáhá šířit podnikatelské vzdělání i za hranice regionu,
a připravujeme předjubilejní 19. Setkání Patriotů MSK.

Děkujeme, že jste s námi a že společně posouváme 
podnikání v Moravskoslezském kraji kupředu. Vážím si toho.

Lucie Buchwaldková
výkonná ředitelka 
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18. Setkání Patriotů MSK
Produkt & marketing



54

2 472
účastníků
na akcích

10 747
přehrání podcastu

ROŽNI

9,4/10
průměr hodnocení 

členské akce

160
členů komunity

(organizací)

32
uspořádaných

akcí

43
propojení na 

business pohled

22 mil.
Kč medián obratu 

členů komunity

16
medián velikosti 
týmu mezi členy 

komunity

8
členů

interního týmu

48 116
Kč darováno 

projektům



2. Podnikavost: Myslíme ve velkém a měníme svět. Neče-
káme na zásah shůry. Hledáme nové cesty a nebojíme se 
výzev. Jsme tvůrci, nikoliv oběti.

1. Členové komunity na prvním místě: Zajímáme se o to, 
co řeší členové komunity. Podle toho sestavujeme témata 
našich aktivit. Ptáme se na zpětnou vazbu.

Naše hodnoty

Členská akce
Produktový workshop: Jak vytunit zákaznickou zkušenost
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3. Spolu–práce: Myslíme na to, jaké dopady má naše 
(ne)činnost a přístup na ostatní. Nejdříve pilotujeme, až 
potom ladíme k dokonalosti.

4. Dodržování slibů: Vždy uděláme 100 % pro splnění slibů, 
které jsme dali. Sliby dodržujeme vůči členům i sobě 
navzájem. Na čem se domluvíme, to platí.

5. Udržitelnost: Myslíme v dlouhodobém horizontu. Jed-
náme otevřeně, na rovinu a způsobem win‑win‑win (my‑
druhá strana‑okolí).



← Domluvte si schůzku

Pro podnikatele a podnikatelky,
kteří se chtějí vzdělávat a propojovat.

Členství v komunitě Patriotů MSK stojí na inspiraci, sdílení 
zkušeností a propojování. Každý měsíc pořádáme akce, 
které přinášejí nové pohledy na podnikatelská témata
a budují silné vazby. Rozvíjíme se společně.

Členství v komunitě

Členství v komunitě pro rok 2026 obsahuje:

✓ 2 vstupy na každou členskou akci (v ceně)
✓ 2 vstupenky na Setkání Patriotů MSK (v ceně)
✓ 2 vstupy na každé setkání business klubu (v ceně)
✓ 1× ročně propojení na business pohled
✓ 2 přístupy do Herohero s komunitním prostorem
✓ Záznamy a výstupy členských akcí a Setkání 
✓ Extra části epizod podcastu ROŽNI
✓ Bonusové materiály z akcí
✓ Databáze kontaktů na všechny členy komunity
✓ 4× ročně individuální schůzka pro podporu networkingu
✓ Předplatné Magazínu Patriot do schránky
✓ Předplatné Magazínu Positiv do schránky
✓ 2 vstupy na narozeninovou party (v ceně)

nnn
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Podnikatelům pomáháme od roku 2012

Posunete svoje podnikání: Know‑how vám 
předají zkušení podnikatelé a podnikatelky,
kteří vědí, o čem mluví.

Poznáte zajímavé lidi: Pečujeme o kvalitní 
networking, který je založený na lidech, ne 
vizitkách. 

Inspirujete se navzájem: Tvoříme komunitu, ve 
které se sdílí, radí a pomáhá bez bariér. Zku-
šenosti tady proudí oběma směry.
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Předplatné našeho obsahu na Herohero pro 
všechny, kteří chtějí posouvat svůj business.

Každý týden inspirativní podnikatelský obsah, který si 
můžete přehrát kdykoliv a kdekoliv — včetně celých epizod 
podcastu, ve kterém si svítíme na podnikání v Moravsko-
slezském kraji. Odebírejte na herohero.co/rozni.

Volné části epizod podcastu můžete poslouchat na YouTube, 
Spotify, Apple Podcasts a jiných podcastových platformách.

Předplatné ROŽNI zahrnuje:

✓ Záznamy a výstupy členských akcí a Setkání 
✓ Přístup na livestream Setkání Patriotů MSK
✓ Extra části epizod podcastu ROŽNI
✓ Bonusové materiály z akcí
✓ Pozvánka na narozeninovou party
✓ Komunitní prostor v Herohero

← Mrkněte na Herohero

2 244
minut obsahu

pro podnikatele

17
vydaných epizod

podcastu



18. Setkání Patriotů MSK
Produkt & marketing← Přehrát aftermovie

Tématem největší podnikatelské akce v regionu 
byl produkt & marketing. Vystoupili:

Martin Vohánka, Eurowag
Od živnosťáku ke vstupu na londýnskou burzu

Self-made man. Začínal v Mostu, kde obcházel paneláky
s nabídkou pojištění. Pak vybudoval jednu z nejhodnotnějších 
českých firem. A jako jeden z mála tuzemců se dostal na 
londýnskou burzu. Teď stojí za vizí druhé ekonomické 
transformace Česka. Martin Vohánka promluvil o globálním 
produktu, škálování a druhé ekonomické transformaci.

Albert Čuba, Divadlo Mír
Udržitelná konkurenční výhoda ve službách

Budovatel. Postavil, co ostatní považovali za nemožné: 
Soukromé divadlo nezávislé na dotacích, jinde než v Praze,
a ještě mimo centrum města. Za sedm let navštívilo Divadlo 
Mír přes 200 tisíc diváků a stalo se jednou z nejoblíbenějších 

18. Setkání Patriotů MSK
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českých scén. Albert Čuba se zaměřil na (show)business, 
budování produktů na specifickém trhu a mírumilovný 
marketing.

Jana Trdá, VR Vitalis
Vybudovat v Ostravě start-up a jít do světa

Vizionářka. Už před patnácti lety začala zkoumat virtuální 
realitu. Nejdříve naučila firmy zaškolovat zaměstnance ve VR. 
Pak založila start-up VR Vitalis, který tuhle technologii přinesl 
do nemocnic, rehabilitačních zařízení a domovů pro seniory. 
Na 18. Setkání Patriotů MSK debatovala o evangelizaci trhu, 
škálování unikátního produktu nebo nízkonákladovém mar-
ketingu.

9,7/10
průměr hodnocení

450
účastníků



Patriot roku 2025
Tomáš Sembol a Martin Piruch, SEMA

Komunita ocenila firmu SEMA za to, že postavila 
největší výrobní linku svého druhu na světě.

Po celý rok jsme sledovali příběhy všech 160 členů komunity 
Patriotů MSK. Ke konci roku jsme vybrali pět z nich, které 
podle nás měly největší přesah za hranice regionu a zaslou-
žily by ocenit.

Hlasování mezi členy rozhodlo o vítězi, kterého jsme 
slavnostně vyhlásili na 18. Setkání Patriotů MSK: firmě SEMA
a jejích jednatelích Martinu Piruchovi a Tomáši Sembolovi.

Konstruktéři a specialisté na průmyslovou automatizaci
SEMA navrhují a vyrábí stroje pro optimalizaci výroby.
V loňském roce zkonstruovali výrobní linku pro brněnské 
Plastic Guys, která je největší linkou svého druhu na světě. 
Proměňuje každodenní plastový odpad na designový 
nábytek a panely pro stylové restaurace a další podniky.

Za poslední rok SEMA významně vyrostla: Firmě se podařilo 
skoro zdvojnásobit roční obrat z 11,5 milionů korun na

Patriot roku 2025
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20 milionů. Navíc podstatně zvýšila ziskovost — a to všechno 
téměř bez posilování týmu.

Jsou to teprve čtyři roky, co dva mladí inženýři opustili 
jistotu korporátu a rozhodli se vybudovat moderní stro-
jírenskou firmu. Bez pomoci investorů se jim podařilo získat 
kontakty a etablovat se na konzervativním trhu, kde se 
většina zakázek řeší po známostech.

SEMA je konstruktérská firma, které vznikla z odvahy opustit 
korporát a postavit podnikání na zelené louce. Dnes má 
třináct spolupracovníků, zázemí v havířovských Dolních 
Datyních a dodává klientům po celém Česku. Firma dokončila 
přes padesát projektů, které výrobní proces zefektivní 
průměrně o 66 %. Její klienti, mezi které patří Mondelēz, 
Myco, Daikin, Bidfood nebo ATES, díky tomu každý rok ušetří 
1 706 804 Kč.
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Členská akce
SalesMajstr MeetUp: Zákaznická péče

Členské akce

Já, CEO: Jak být na vrcholu a nezbláznit se
Martin Palička, Etnetera Group
Adam Liška, AERO Vodochody AEROSAPCE
Jan Slavíček, Akademie pro členy boardů

Lidé & odměňování:
Jak motivovat jinak než penězi
Martin Bazala, Raynet
Kateřina Nogolová
Kristýna Kavulok Pochvalitová, New Dimension

Produktový workshop:
Jak vytunit zákaznickou zkušenost
Roman Šmiřák, RainFellows
Radek Gajdušek, RainFellows
Pavol Sojčík, RainFellows

Obchod & B2B akvizice:
Jak prodávat online a offline
Jan Laibl, Prospirio
Jiří Jambor, Future Sales

led

úno

bře

dub

From start-up to scale-up:
Jak ustát růst 
Radovan Nesrsta, Orbit Capital
Adam Kurzok, EXPANDO

RBP Beach Volleyball Cup 2025
Osmý ročník networkingového
turnaje v plážovém volejbalu

Narozeninová opékačka
Neformální letní networking
& oslava výročí

SalesMajstr MeetUp:
Zákaznická péče
Mário Roženský, SupportBox
Adriana Skotalová, Růžový slon
Martin Ksandr, Expedition Club

kvě

čvn

srp

zář



říj

pro

Členské akce

Setkání v Praze
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Výzvy rodinného byznysu: Jakub Gondek
Cesta k Patriotovi roku 2024: Radim Garnol
Přidaná hodnota podnikání: Martin Šimek
Roboti a expanze: Věra Sasková
Sociální podnikání: Eva Krestová
Logistika: Jaroslav Bazala
Raketový růst: Martin Kanis
Světová rodinná firma: David Plasgura
Prémiová péče: Helena Ruszová
Konstruování podnikání: Martin Piruch a Tomáš Sembol
AI v podnikání: Dalibor Mráz
Budoucnost e-commerce: Michalis Katapodis
AI pro fabriky: Miroslav Marek
Top světový produkt: Zdeněk Klos
Jak se dělá Beats for Love: Kamil Rudolf
Manažerské otázky: Martina Pavlová
Inovace v MSK: Adéla Hradilová

Podcast

Květen
Radovan Nesrsta, Orbit Capital
Michal Noga, Madmonq

Říjen
Jan Juchelka, Komerční banka

Boosting firemní efektivity:
Jak na to s / bez AI
Martin Chmela, Maronext Solutions
Martin Jurek
Vladimír Nekuda, Prestar

Podnikání s přesahem
Miloslav Cváček, ISMM Group
Jan Školník, HOBRA-Školník

Členská akce
From start-up to scale-up: Jak ustát růst 



Únor: Design produktu pro malé a střední firmy
Březen: Jak vytvořit z H10 největší běžeckou akci
Duben: Projektové řízení ve firmě
Květen: Efektivní pokrytí českého a slovenského trhu
Červen: Rychlé získání obchodní kapacity
Září: Finanční reporting a plánování
Říjen: Síla stávající značky vs. nový brand +
  Jak uřídit růst malé firmy z pohledu CEO
Listopad: Profesionalizace B2B obchodu
Prosinec: Fundraising u neziskové organizace

Leden: Age management
Únor: Firemní benefity a role HR
Březen: Roční odměny a podíly a složení HR týmů
Duben: Vzdělávání
Květen: Nástupnictví
Červen: Směrnice EU o rovném odměňování
Září: Kreativní rebelové
Říjen: Digitalizace HR + zaměstnanci ze třetích zemí
Listopad: Práce s nedočkavými kariéristy

Business klub
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HR klub

Květen: Optimalizace interní logistiky a SFM

Klub výrobáků

Členská akce
Lidé & odměňování: Jak motivovat jinak než penězi



Říkají o nás

„Jsem nadšená, že mohu být součástí komunity Patriotů 
MSK. Je úžasné moci diskutovat o podnikání a vzájemně se 
inspirovat s lidmi, kteří mají podobné hodnoty a směr. Díky za 
to, že tady pro nás jste!“

—  Zuzana Bílková, Besky

„Každá akce Patriotů MSK nás neskutečně nabíjí a inspiruje. 
A pověstné blikance nám v hlavě blikají ještě několik týdnů. 
Jsme opravdu rádi, že něco podobného máme tady v Ostra-
vě a okolí. Vyřiďte díky všem, kdo se na tom podílejí.“

—  Pavel Neumann, pnholding.cz

„Členství v komunitě byl výborný nápad a měli jsme jej 
realizovat dříve. Předčilo naše očekávání a díky kontaktům
a propojením, které jsme získali, se náš business posunul.“

—  Martin Nenička, 108 REAL ESTATE
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„Skvělé akce, inspirativní spíkři a témata, příležitost 
potkávat aktivní lidi Moravskoslezského kraje. Doporučuji 
pro podnikatele i neziskovky.“

—  Jarka Kořená, Finanční rodina

„Patrioti MSK nám přinášejí přesně to, co jsme očekávali: 
Networking, užitečné informace, akce a sdílení zkušeností.“

—  Jakub Vysocký, SIAN

„V Patriotech MSK se můžeme něco učit od zkušenějších
a inspirovat. Navázali jsme nové kontakty s lidmi, kteří sdílejí 
své úspěchy a problémy naprosto otevřeně stejně jako my, 
což je za mě velký přínos. Děkuji.“

—  Tomáš Vaněček, ŠvihejČlenská akce
Boosting firemní efektivity



9 setkání business klubu
každé první pondělí v měsíci
kromě ledna, července a srpna

9 setkání HR klubu
každý měsíc kromě
července, srpna a prosince

Členská akce
RBP Beach Volleyball Cup 2025

10 členských akcí
každý měsíc kromě
července a listopadu

19. Setkání Patriotů MSK
12. listopadu 2026,
Poklad Ostrava

2 setkání Patriotů MSK v Praze
březen / duben 2026,
říjen 2026

Chystáme pro 2026

2325
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Patrioti MSK, z. s.
Nádražní 416/120
702 00 Ostrava
IČO 02711818
DIČ CZ02711818

patriotimsk.cz
info@patriotimsk.cz
+420 728 704 821

Spolek zapsaný u Krajského soudu v Ostravě,
spisová značka 12100 L.

Lucie Buchwaldková, výkonná ředitelka
lucie.buchwaldkova@patriotimsk.cz | +420 775 218 693

Tomáš Buchwaldek, partneři a řečníci
tomas.buchwaldek@patriotimsk.cz | +420 732 122 206 

Jan Valtr, marketing
jan.valtr@patriotimsk.cz | +420 728 704 821

Kamila Marková, business partner
kamila.markova@patriotimsk.cz | +420 775 366 772

Lenka Valíčková, business partner, produkce
lenka.valickova@patriotimsk.cz | +420 737 571 380

Oldřich Sova, business partner
oldrich.sova@patriotimsk.cz | +420 608 065 125Tým Patriotů MSK




